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¢ Que es BoOC?

Open Tourism
Platform

Open
Tourism
Services
Suite
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Open Tourism Platform
BoOC es multi

« Multi-idioma, Multi-moneda: genera los * Multi-Establecimiento: ~ desde  una

portales de reservas en varios idiomas y en
la moneda que se requiera con conversion
online en tiempo real

Multi-Segmento: si algo se reserva en un
calendario, BoOC puede ofrecerte un
sistema reservas. Dias, horas, minutos, se
adapta a cualquier logica. (Alojamientos,
Actividades, Excursiones, Traslados,
Billetes de transporte, etc.)

Multi-Producto: una reserva, muchos
productos, de uno o] varios
establecimientos. Con el sistema de cesta
de BoOC se facilita al cliente disefiar una
experiencia a su medida

pequefia web de reservas para un Unico
establecimiento hasta grandes portales
de reservas para destinos turisticos,
pasando por cadenas 0 asociaciones
turisticas.

Multi-Dispositivo: para Web, Moévil o
Facebook. Integracion en Web en varios
modos de una manera sencilla y comoda,
WebApp especifica para terminales
moviles, posibilidad de integraciébn en
facebook.

Multi-Tipo de Reserva: reserva sin
garantia, reserva postpago con garantia
de tarjeta y venta prepago; o lo que el
cliente final elija. Comercialice su
producto cémo mejor se adapte



Open Tourism Platform

BoOC es interoperable

« Estd basado en estandares abiertos basadas en interfaces
REST compatibles tanto con APIS nativas como con estandares
del sector XML OTA. (Open Travel Alliance).

+ BoOC se integra con cualquier tipo de Sistema, sea
propio o del sector, para adaptarse a las necesidades
de cada negocio.

* Integracion con mas de 100 canales (Booking.com,
Expedia, Travelrepublic, Hotelbeds, etc.) a través del
gestor de canales

* Protocolo OTA PULL para llevar reservas desde BoOC
hasta PMS

« Se integra con Apps nativas que deseen ofrecer capacidades
de reserva (guias de viaje, Apps de cadenas, etc.) mediante API
REST. Acceso a inventario, busquedas y reservas.



Platform vs Services Suite: Vision empresa N
Marca blanca + Personalizacion kl>’

« Facilita la vinculacion del sistema a la marca del cliente, producto,
destino, segmento, etc.
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Open Tourism Services Suite

R
~_ Sistema de Reservas de Open Canarias que permite: |§

= (Gestionar las reservas de productos sea cual sea el origen o
: ‘ punto de venta.

= Disponer de multiples canales de comercializacion:
- Reserva o Venta directa: Mostrador, Teléfono, etc..
- Web propia
- Agentes externos (recepciones de Hoteles, puntos de
informacion, quioscos, etc..)
- Terminales de autoservicio
- App
- Webs de Socios comerciales (Cross Selling)

= Comercializar productos de terceras empresas. Cross
Selling.
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Todo sin necesidad de instalacion de ningun software y con la
posibilidad de integracion con los sistemas de gestion.
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¢,Qué permite” E@

Definir productos

Asociar imagenes, determinar el equipamientos, crear caracteristicas
personalizadas, definir plan de tarifas, establecer cupos




¢ Que permite?
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Configurar su portal

Seleccionar los idiomas, las divisas, establecer un logo, seleccionar disefio,
determinar métodos de pago, etc.
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¢,Qué permite” E@

Gestionar cupos y reservas

Observar de forma clara y sencilla el calendario, acceder a las reservas
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¢ Que permite?

Comercializar

Seleccionar los idiomas, las divisas, establecer un logo, seleccionar disefio,
determinar métodos de pago, etc.




: Qué permite?

N
Dar soporte a la actividad
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¢ Que permite?

XN

Ofrecer una App aclientes y proveedores
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Cada sector tiene su logica de negocio
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¢ Que nos distingue?

2
BoOC es una plataforma de interoperabilidad que: |§

Facilita la creacibn de un ecosistema de colaboracion
entre las propias empresas de productos turisticos, asi
como entre las empresas TIC proveedoras de soluciones
turisticas.

Habilita la dinamizacion de destinos y negocios turisticos
fomentando la economia colaborativa y las relaciones win-
win.

Agiliza su implantacién al ser un generador dinamico de
portales de reservas.

Da soporte a la actividad con soluciones hardware y
software, cerrando el ciclo «end to end»






